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PRESENTATION DE L’ENTREPRISE
HISTORIQUE :
Création de l’entreprise le 1er janvier 2001.

Prise en location gérance des fonds de commerce des sociétés SOBEL INDUSTRIES, SOBELEC et SPIDER appartenant au groupe SOBEL, lui-même créé en 1974 par les dirigeants actuels.

Depuis sa création, N.G.SO développe efficacement son activité sous le management de son Président Georges DESPLATS et  avec l’appui de son Président du Comité de surveillance Christian DESPLATS (cofondateurs de SOBEL en 1974).
Notre entreprise a connu l’honneur de se voir décerner  le Prix du Moniteur de la Construction 2005 dans le secteur Electricité de la zone Méditerranée. Il s’agit d’un label de bonne gestion durable, une marque enviée de reconnaissance professionnelle.
MARCHES / PRODUITS :
1. Le premier métier de l’entreprise est l’entreprise générale d’électricité :
Il est exploité sous le nom commercial SOBELEC et représente à ce jour 88 % du chiffre d’affaires de l’entreprise.

Spécialisé dans les grosses opérations de construction de logements, sa clientèle est principalement composée de Maître d’ouvrages parapublics et de gros promoteurs immobiliers.

Son secteur d’intervention est les régions Languedoc Roussillon et surtout Midi-Pyrénées, principalement dans les grosses agglomérations.
Notre entreprise bénéficie d’un avantage concurrentiel lié :

· A l’utilisation des produits fabriqués dans le cadre de notre second métier (industriel en pécâblages)
· A notre maîtrise technique et organisationnelle.

2. Le deuxième métier de l’entreprise est l’industriel en précâblages électriques :
Il est exploité sous le nom commercial YETI DE SPIDER et représente à ce jour12 % du chiffre d’affaires, mais constitue également 5 % du chiffre d’affaires de SOBELEC et donc représente 17 % de l’activité de l’entreprise.

Sa clientèle est composée :

· Par notre propre entreprise dans le cadre de son premier métier. 

· Par des professionnels entreprises d’électricité, principalement PME situées en dehors de la zone d’activité de SOBELEC.
· Par des particuliers, principalement dans le cadre d’auto construction de maisons individuelles répartis à ce jour sur le grand Sud-Ouest de la France.
Le produit et son environnement (présentation, assistance à la conception et au montage …) sont adaptés à ce type de clientèle et constituent un véritable Kit, pouvant être mis en œuvre par des bricoleurs non spécialistes en électricité.

ORGANISATION :

· Généralités :


Notre entreprise est découpée en centres d’activité et de profits bien distincts :

1) Administration générale (Sobel Industries)

2) Entreprise générale d’électricité (SOBELEC)

3) Industriel en précâblages (SPIDER) logé dans un établissement secondaire.

Un outil analytique informatisé nous permet d’assurer une gestion drastique, adaptée et donc efficiente.

Un système d’organisation, d’intéressement et de motivation du potentiel humain lui permettant d’être performant en ce qui concerne la satisfaction clientèle, la progression et la rentabilité du chiffre d’affaires réalisé.

L’esprit et les actions de veille technologique, de R&D et d’innovation sont encouragés et soutenus dans chacun des secteurs d’activités spécifiques.
· Spécificités aux métiers :

1) Entreprise générale d’électricité :
Il s’agit d’une activité de réalisation de prototypes (chantiers) en des lieux différents, avec peu de personnel sur chaque site, dont l’attribution est dévolue par appels d’offres :

-   Au plan commercial :

Promotion générale, veille sur publications d’appels d’offre, étude sous détaillée par affaires et action technico-commerciale
-   Au plan de la production :

Par chantier : préparation de dossiers et budgets détaillés, procédures de suivi de dépenses et d’activité.

2) Industriel en précablâges électriques :

Il s’agit d’une activité de type manufacturier :
-   Au plan commercial :

    -      pour Sobelec : RAS (marché acquis) facturation en coûts de revient réel. 
    -   pour professionnels : clientèle récurrente, démarchée par une action de  marketing direct par le responsable technique de l’entreprise. Le chiffrage est réalisé par des études sous détaillées par affaire.
    -   pour les particuliers : commercial spécialisé, appuyé par des prestataires extérieurs, travaillant principalement en marketing téléphonique sur les listings de dépôts de permis de construire.
-   Au plan de la production :

Préparation et réalisation de la production par postes et séquences de travail.
· Moyens de production :

1) Moyens généraux :

· Système informatique de gestion intégré, en réseau.

· Système de CAO pour études installations électriques. 

2) Entreprise générale d’électricité :

· Véhicules utilitaires.
· Baraquements de chantier.

· Outillages portatifs divers.

· Echaffaudages.

· Appareils de mesure et contrôle électriques.
3) Industriel en précablâges électriques :

· Ligne de production très automatisée, pilotée par CAO et automates, pour fabrication de précâblages 

· Moule d’injection de boîtes de connexions.

· Loveuses pneumatiques.

· Tables de câblage.

· Divers outillages et rayonnages.
� EMBED Word.Picture.8  ���











4
1

[image: image2.wmf]_1023254083.doc



